FACIT CASE
Internpriser - kalkylering
av interna varor och tjanster

—

a)  Dethéngerihop pa flera satt. Ger man beslutsfattare i organisationen majlighet att
kopa fran externa leverantorer — det vill sdga pa den 6ppna marknaden — uppstar
konkurrens och da brukar priserna sjunka. Konkurrens gynnar kdparen - men det kan
ocksa gynna den som saljer for blir man mer effektiv ar man ocksa battre forberedd for
att lyckas i framtiden.

Finns det flera som séljer tjanster internt — som provanalys i Gaddan, dar Abama, Biden
och Carter konkurrerar — uppstar de positiva effekterna av konkurrens dven internt.

Det skulle vara mojligt ocksa med sprakldrarna, om det till exempel finns tva skolor som
erbjuder spanskldrare till tre skolor som inte vill eller kan anstélla egna.

b)  Organisationen betalar fér mycket — @r det i en region eller region kan det leda till att
regional- eller regionskatten dkar. Ar det i ett vinstdrivande féretag minskar vinsten
(eller forlusten okar). Dessutom finns en risk att de interna leverantdrerna inte jobbar
effektivt.

c¢)  Detfungerar bra internt i Gdddan, sjukhuset kan valja var provanalyserna képs. Det

skulle fungera @nnu béattre om de kunde vélja att kdpa externt, fran privata prov-
tagningscentraler.

| Abborren finns ingen konkurrens, och darfor ar villkoren inte férmanliga. Det blir
battre ndr den externa provtagningscentralen EBT Care far vara med och sélja.

d)  Egen|6sning.
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